Mit umfassender Finanzberatung zum Erfolg

Was mittelstiandische Familienunternehmen beachten sollten

Der Erfolg eines Unternehmens lasst sich auf
diverse Aspekte zuriickfiihren — eine kompe-
tente finanzielle Beratung gilt jedoch als uner-
lasslich. Der Lebenszyklus eines Unternehmens
hile schlieBlich eine Reihe von Herausforderun-
gen bereit, die ein umfassendes finanzielles Be-
ratungskonzept erfordern.

Von der Existenzgrindung iber die Bera-
tung der laufenden Geschifte oder auch in
wirtschaftlich schwierigeren Zeiten bis hin zu
Ubergabe oder Verkauf eines Unternehmens —
Reiner Ulke, Leiter des Unternehmensbereichs
Businesskunden der Sparkasse Bamberg, weill
genau, welch hohen Stellenwert eine umfassen-
de Finanzberatung fiir den Bestand eines gesun-
den Unternehmens hat. Aus diesem Grund bie-
die Sparkasse Bamberg Unternchmen,
Selbststindigen und  Freibe-
ruflern ganzheitliche Bera-
tungskonzepte, die auf die
individuellen Bediirfnisse
angepasst sind. Betriebli-
che und private Finanzbe-
ratung gehen dabei Hand
in Hand. Ein gesunder Be-
trieb ist schlieBlich ebenso
wichtig wie etwa eine
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Fiir Fragen und ausfuhriche Informationen zum Beratungs-

ange

t der Sparkasse Bamber, ht der Lester des

Unternehmensbereichs Business e
unter Tel. 095 111 898-2400 oder infoitskba.de zur Yerfugung

gut geplante Altersvorsorge des Unternehmers
selbst — Weitsicht ist sowohl in betrieblichen
wie privaten Belangen erforderlich.

Beratung in allen Lebensphasen

Stephan Kirchner, Vorstandsvorsitzender der
Sparkasse Bamberg, sieht die Sparkasse in fol-
gender Rolle: ,Als zuverlassiger Partner des
Mittelstandes stehen wir an der Seite der Fir-
men in der Region - sozusagen von Mittelstind-
ler zu Mittelstindler”” S0 wurden im vergange-
nen Jahr 27 Existenzgriindungen in Stadt und
Landkreis Bamberg begleitet — dadurch ent-
standen circa |37 Arbeitsplitze; investiert wur-
den rund 3,26 Millionen Euro Gesamtkapital.

Wer sich entschlieBt ein eigenes Unternehmen
zu griinden, dem wird ein fachkundiger Berater
zur Seite gestellt, der unter anderem Business-
plane beurteilt, einen umfassenden Uberblick
uber offentliche Fordermittel fiir Existenz-
griinder hat und bei Fragen zur Vorsorge oder
Versicherungen berit. Nach Ende der Existenz-
griindungsphase bleibt der enge Kontakt zum
Unternehmer bestehen. Auch die laufenden
Geschifte werden von einem Ansprechpartner
begleiter. Ob es um Expansionspline, Ersarz-
und Rationalisierungsinvestitionen oder um
private Geldanlagen geht ,,Wir sind Partner in
allen Lebensphasen”, erklirt Reiner Ulke, Das
gilt auch fir den Fall einer Geschiftsiibergabe
oder eines Verkaufs. Besonders in diesen Situ-
ationen sehen sich Unternehmer einer Vielzahl
von Herausforderungen gegeniiber: Wie eine
erfolgreiche Ubergabe gestalten? Wie lasst sich
das Kundenvertrauen auch unter neuem Eigen-
timer erhalten? Wie einen geeigneten Kaufer
finden, der das Unternehmen weiterfuhrt? Bei
allen aufkommenden Fragen fungiert der Spar-
lassen-Berater des Unternehmers als eine Art
~Beziehungsmanager™. Es ist seine Aufgabe den

Ubergabeprozess zu begleiten, den Bedarf des
Kunden zu erkennen und im gegebenen Fall
Spezialisten hinzuzuziehen, die zusitzlich bera-
ten kdnnen.

Geschiftsiibergabe friih planen

Geschiftsiibergaben oder -verkiaufe verlaufen
dabei nicht nach einem bestimmten Schema,
sondern individuell. ,,So vielfiltig wie die Uber-
gabeméglichkeiten, so vielfiltig sind auch die
Méglichkeiten, das Thema anzugehen”, weiB
Ulke. Fiinf Jahre sollte sich ein Unternehmer
mindestens Zeit nehmen, wenn er eine Uber-
gabe oder einen Verkauf plant. SchlieBlich wird
nicht selten ein Lebenswerk lbergeben und
auch ein potenzieller Nachfolger will eingear-
beitet beziehungsweise gefunden werden. Das
Thema Geschiftsiibergabe zu verdringen sei
ein groBer Fehler, so Ulke weiter. Neben for-
malen und finanziellen Fragen kommt in vielen
Fillen auch ein emotionaler Aspekt hinzu, mit
dem sich Unternehmer auseinandersetzen

mussen: Kann der Geschiftsinhaber loslassen,
sich aus dem Geschift zuriickziehen und sei-
nem Nachfolger vertrauensvoll das Unterneh-
men iiberlassen?

Unternehmer, die auf der Suche nach einem
geeigneten Kaufer sind oder ihr Lebenswerk in
gute Hande Ubergeben wollen, konnen ein be-
sonderes Online-Tool in Anspruch nehmen: Die
sogenannte S-Unternehmensplattform  bringt
deutschlandweit Geschaftsleute zusammen, die
ein Unternehmen erwerben oder verkaufen
mochten. Mit Hilfe von anonymisierten Profilen
wird nach passenden Kandidaten gesucht. Diese
Form des Matchings kann ergianzend zur Bera-
tung durch die Sparkasse Bamberg genutzt wer-
den, steht aber auch fiir Unternehmer bereit, die
keine Sparkassenkunden sind. Wichtig fiir eine
erfolgreiche Suche: Kiufer und Verkiufer sollten
sich nicht scheuen, aussagefihige Informationen
in ihren Profilen anzugeben - so steigen die
Chancen, einen Nachfolger bzw. ein Verkaufsan-
gebot zu finden.



